Program kursu na posrednika nieruchomosci

Lp.

Temat zaje¢¢ edukacyjnych

Liczba godzin

1.

Prawo w nieruchomosciach

a) podstawy prawne w nieruchomosciach

b) umowa najmu (zwyktly, okazjonalny, komercyjny)
¢) ochrona danych osobowych

d) podatki w nieruchomos$ciach

10

Praca posrednika w obrocie nieruchomosci

a) status prawny posrednika (umowa o posrednictwo)

b) obowigzki posrednika nieruchomosci

c) zasady etyki zawodowej posrednika w obrocie
nieruchomos$ciami

d) komunikacja z klientem

e) zawody zwiazane z obstugg nieruchomosci (zarzadca
nieruchomosci, rzeczoznawca majatkowy)

f) przygotowywanie dokumentacji technicznej nieruchomosci

10

Agencja w obrocie nieruchomosci
a) zarzadzanie biurem
b) wdrazanie do pracy agentow nieruchomosci

Marketing w obrocie nieruchomosci

a) podstawy marketingu nieruchomosci

b) reklama jako forma promocji oferty handlowej
¢) public relations a promocja oferty handlowej

Obrét nieruchomosciami

a) problematyka obrotu nieruchomo$ciami

b) wspotpraca posrednika w obrocie nieruchomo$ciami z
instytucjami finansowymi i bankami

Procedury w zarzadzaniu nieruchomos$ciami
a) sprzedaz, kupno nieruchomosci

b) doradztwo na rynku nieruchomosci

¢) psychologia sprzedazy

10

Praktyka obshugi klientow agencji posrednictwa w obrocie
nieruchomosciami

a) typy osobowosci klienta

b) negocjacje z klientem

C) umiejetnos¢ radzenia sobie w sytuacjach trudnych

10

Pierwsza pomoc przedmedyczna

a) wzywanie pomocy

b) przeprowadzanie resuscytacji — krazeniowo oddechowej
¢) udzielanie pierwszej pomocy w przypadkach nagtych

Razem

60

Podpis organizatora szkolenia




